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Mārketings nav par skaļāko
balsi un iepārdošanu



KANĀLI

saskarsmes punkti ar tavu klientu –
kur un kā tie strādā

POZICIONĒJUMS

kā gribi, lai tevi uztver – ar ko esi
īpašs un zināms, atšķirīgs

kā tieši tu palīdzi savam klientam,
ko nodrošini

PIEDĀVĀJUMS

TAVS KLIENTS
kas ir tavs klients –
profils, vajadzības

nesāc šeit



Visi viesi nav tavi viesi



PAMATA AVATARS 1 AVATARS 2 AVATARS 3

👉🏻 Veic

intervijas

Zini savu viesi

Kas viņš ir?

Ko meklē?



PIEDĀVĀJUMS 1 PIEDĀVĀJUMS 2 PIEDĀVĀJUMS 3

Tavs piedāvājums



Citas izvēles tavam viesim
Kas tās ir, ko tās dara labi, ko runā



Kā tu esi atšķirīgs no citām izvēlēm, ar ko labāks – palīdzēs saprast, ko izcelt un tavu vērtību

Ar ko tu atšķiries - esi īpašs 

👉🏻 Veic

intervijas



– skaidra vieta tava potenciālā viesa prātā, salīdzinot ar citām izvēlēm

Tavs pozicionējums

tava auditorija 
kā ar savu
piedāvājumu
palīdzi

✨

🍽️
👫🏻

ar ko esi īpašs un
atšķirīgs



Siltā auditorija Aukstā auditorija

PIRKUMSPIRKUMS



UZMANĪBA PIRKUMSUZTICĒŠANĀS

1. 2. 3.

Kā cilvēks kļūst par viesi



IERAŠANĀSMEKLĒŠANA

PAKALPOJUMS

DOŠANĀS PROM

PĒCPIEREDZE

TAVA VIESA CEĻŠ

VĒLME REZERVĀCIJA



#1 Izmanto Google spēku







Izveido
google
biznesa
profilu

GOOGLE 

Esi precīzs, lai google tevi var atrast

👉🏻 tava kategorija

👉🏻 nosaukums

👉🏻 atslēgas vārdi

👉🏻 aktuālais darba laiks

👉🏻 ēdienkarte

👉🏻 bildes, kas atspoguļo tavu fokusu.



Ja tev patika, palīdzi
mums augt - atstāj īsu
atsauksmi šeit





#2 Esi redzams, lai tevi izvēlētos
- sociālie tīkli



Tu un tavi
mērķi

Tavs viesis 
- kas rezonē,
ir vajadzīgs

=   SARUNA



Kur ir tavs klients - kanāli

📌 Instagram 📌 Facebook

📌 Linkedin 📌 Tik-tok



Atgriezies pie vadlīnijām
✔️ Tavs viesis + ko meklē

✔️ Tavs piedāvājums 

✔️ Ar ko esi atšķirīgs un īpašs (kāpēc tevi izvēlas)

1.



Komunikācijas pilāri2.



Ar ko gribi
būt zināms

PILĀRI

Pavāru māja - vieta īpašam notikumam ar

gardēžu ceļojumu un iespēju iepazīt Latvijai

raksturīgo rokrakstu, dabu un Līgatni



Atslēgas
vārdi

PILĀRI

GARŠU CEĻOJUMS

DABA UN GADALAIKI LATVIJAI RAKSTURĪGS

ILGSTPĒJA
ZEMNIEKI UN
SAVVAĻAS PRODUKTI

LĪGATNE



Izveido 
3-5 satura
tēmas

PILĀRI



Piedāvājums

PILĀRI

Tavi ēdieni (prezentēt, process)

Dzērieni, Ēdienkarte

Pasākumi

Privāta pasākuma iespējas

Pasūtīt saviem svētkiem

Numuri, as tajos iekļauts

Papildus piedāvājums (pirts)

Kam paredzēts

Kā pieteikt



Pieredze

PILĀRI

Kā pie tevis izskatās, kad ir viesi

Tavu viesu foto/video (repost)

Interjers

Tava vieta no ārpuses

Ko darīt apkārtnē

Mazi īpaši mirkļi (pie galda, gultā,

numurā, ārā)

Pasākuma atskats



Aizkadri

PILĀRI

Tava ikdiena - kā izskatās

Komanda

Kā top (iekārtojat, iepērkat

produktus)

Jaunumi, sneak peak

Kur dodaties paši

Pirms sagaidāt viesus



Personīgs stāsts

PILĀRI

Satik saimnieku

Tavas vērtības

Kas tev ir svarīgi?

Kā dari lietas?

Kā šis tapa? 

Kāpēc to dari?



(ilgstpēja)

PILĀRI



Ikdienas
stories 
- 10 idejas
✔️ Rādi, kas notiek un

dokumentē

PILĀRI



Tu raksti ziņu savam viesi





3. Sakārto savu profilu
Lai nepazaudētu tos, kuri tevi atraduši (aukstā auditorija)



Apraksts

SAKĀRTO PROFILU

✔️ Ko piedāvā un kam

✔️ Ar ko atšķiries

✔️ Kur atrodies

✔️ Kā pieteikt



Pin ieraksti

SAKĀRTO PROFILU

✔️ Pamata piedāvājums

✔️ 

✔️ 



Pin ieraksti

SAKĀRTO PROFILU

✔️ Pamata piedāvājums

✔️ Tavs stāsts

✔️ 



Pin ieraksti

SAKĀRTO PROFILU

✔️ Pamata piedāvājums

✔️ Tavs stāsts

✔️ Aktualitāte



Highlights

SAKĀRTO PROFILU

✔️ Piedāvājumi (numuri,

kūkas, ēdienkarte)

✔️ Viesu acīm

✔️ Darba laiks

✔️ Apkārtnē

✔️ .... ar ko esi īpašs



Izviedo
vizuālo
rokrakstu
vieglākam ikdienas darbam

un atpazīstamībai 

 

✔️ 1-3 krāsas

✔️ burtveidols

✔️ 3-5 šablonu sistēma



Iedvesmas
piemēri

KOMUNIKĀCIJAS PILĀRI



Plāno savu saturu
✔️ Mēneša mērķis

✔️ 1-3 svarīgākie uzdevumi

✔️ Idejas, kā un ko par to runāt

✔️ Kas iepriekš strādājis

4.



PIRMD OTR TREŠ CET PKT SE SV

MĒNEŠA 1-3 UZDEVUMI

...

...

....

IDEJAS, KĀ TO PARĀDĪT

...

...

....

...

...

....

...

...

....



PIRMD OTR TREŠ CET PKT SE SV

STĀSTS PIEDĀVĀJUMS

PIEREDZE AIZKADRI

STĀSTS

PIEDĀVĀJUMS

PIEREDZE

AIZKADRI



PAPLAŠINI  → VIRZI UZ DARBĪBU →VEIDO ATTIECĪBAS →

PERSONĪGAIS STĀSTS

SADARBĪBA IZGLĪTOJOŠI

TĀDS, KAS LABI STRĀDĀ

PERSONĪGAIS STĀSTS

PIEREDZE IZGLĪTOJOŠI

KOMŪNA

PIEDĀVĀJUMS AR SKAIDRU CTA

KĀ TE IZSKATĀS



Ja neesi aktīvs, tu neesi redzams



Atskaties un mācies
✔️ Kas strādāja & ko atkārtosi

5.



Padoms - šis vienmēr strādā labāk



Īsti cilvēki un personīgi stāsti video formātā



Kopbildes, sadarbības, pasākumi



Noderīgs saturs - ieteikumi, padomi, aizkadri



👉🏻 pievērs uzmanību (pirmās 3 sek)

👉🏻 skaidrs piedāvājums - kam & kā palīdzi

👉🏻 aicini uz darbību & ved uz galamērķi

👉🏻 eksperimentē, dažādi formāti

👉🏻 min 1-2 nedēļas, 20-50eur/dienā

Maksas
reklāmas 
-paplašini
viesu loku

KANĀLI



👉🏻 Mērķis - virzīt uz darbību/ciemošanos

👉🏻 Laba vizītkarte (ar ko īpašs)

👉🏻 Skaidrs piedāvājums

👉🏻 Iespēja rezervēt & sazināties

👉🏻 Ir vienots fokuss

👉🏻 Svaigākais oficiālais info

👉🏻 SEO - atslēgas vārdi

Veidojot
mājaslapu

KANĀLI



👉🏻 Booking, airbnb strādā kā meklēšanas rīks

👉🏻 Tai auditorijai, kura negrib zvanīt & tavu
resursu efektivizēšanai - automatizācija

👉🏻 Uzreiz piesaisti ar savu īpašo –
pārliecinies, ka ir skaidrs fokuss (apraksts,
bildes, atsauksmes)

Ja esi online
rezervācijas
portālos

KANĀLI



👉🏻 Komunicētu ar esošajiem viesiem

(pirms/pēcpieredze, atgādinājumi)

👉🏻 Uzrunātu korportatīvo auditoriju -

uzņēmumus, pašvaldību

👉🏻 Piedāvā pievienoties draugu lokam (arī

whatsapp)

Sazinies 
e-pastā

KANĀLI



Ieviest sistēmu savam
darbam ikdienā



PIESAISTI

Saproti, ko gribi paveikt / sasniegt mērķi
1.

Uzliec uz lapas plānu - piedāvājums, kam, kā uzrunāsi
2.

Nosaki nedēļas uzdevumus
3.

Izvērtē paveikto - kas strādāja / kas ne
4.



👉🏻 Saproti, ar ko
vēlies būt zināms

👉🏻 Vēro un runājies
ar saviem viesiem

👉🏻 Dari vairāk to,
kas jau strādā

👉🏻 Prasi un vērtē
atsauksmes

👉🏻 Esi redzams un
aktīvs

👉🏻 Strādā uz - vairāk,
biežāk, vērtīgāk

ar ko esi atšķirīgs un īpašs -
fokusējies uz to

kur uzzināja, kas pietrūka,
kāpēc atgriežas

iedziļinies, kas tev nes
rezultātus, palielini darīšnau

ievies sistemātiski & izmanto,
kā attīstības rīku

sadarbojies, aicini ciemos,
rīko notikumus

kā piesaistīt vairāk, kā likt
atgriezties biežāk, kā pacelt vērtību

RADI PIEREDZEI, NEVIS PRDUKTU



1. 2.

Veido ceļu
pie sevis

3.

Piesaisti
viesus 

Sakārto
māju

Skaidras vadlīnijas -
tavs viesis un
piedāvājums

Paplašini savu viesu loku

un zini, kur ieguldīties

Dari ar plānu un sistēmu,

lai virzītos uz priekšu



3 svarīgākās atziņas
3 konkrēti darbi mēnesim

→

→



Viesmīlības mārketings | Justīne Kalēja 
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